Sourcing. Well integrated.

Anfrage & Angebot

Strategischer Einkauf leicht gemacht.

Strategische Vorteile nutzen

Sie mdchten eine Anfrage an eine bestimmte Anzahl Ihnen be-
kannter Lieferanten senden oder offen ausschreiben? myFutura
verwaltet flr Sie die Ausschreibungsunterlagen, GUbernimmt die
Kommunikation mit den Lieferanten, nimmt Angebote entgegen
und erméglicht lhnen per Mausklick eine komfortable Angebots-
analyse.

Uberlassen Sie die Routinetatigkeiten myFutura und nutzen Sie
die strategischen Vorteile, die Sie mit myFutura verwirklichen
koénnen.

Wettbewerb erh6hen, Prozesskosten senken, Bearbeitungs-
zeiten verringern

Preise sind eine Frage des Wettbewerbs. Mit myFutura kdnnen
Sie in einem Zug Prozess- und Kommunikationskosten sparen
und gleichzeitig den Wettbewerb durch vollstéandige Transparenz
und die Ausweitung des Bieterkreises erhéhen. Die Zeiten fir
die Bearbeitung einer Ausschreibung werden aufgrund der
durchgéngigen und medienbruchfreien Unterstlitzung durch
myFutura erheblich verkirzt. Das Ergebnis wird Sie Uberzeugen.
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Hohe Flexibilitdt im Beschaffungsprozess

Sie missen im gesamten Beschaffungsprozess, in der Definition
des Leistungsverzeichnisses und der Lieferantenauswahl flexibel
bleiben und gleichzeitig Transparenz, Gleichberechtigung und
Revisionssicherheit garantieren?

myFutura bietet umfassende Protokollierungs- und Dokumenta-
tionsfunktionen sowie ein integriertes Anderungsmanagement.
Im Falle von Anderungen oder mehreren Verhandlungsschritten
garantiert Ihnen das myFutura Versionierungsmanagement zu-
dem Zugriff auf die Daten aller relevanten Angebotsphasen.

Mehrstufige Leistungsverzeichnisse

Sie mochten eine strukturierte Ausschreibung mit vielen Einzel-
positionen erstellen? Mit myFutura kdnnen Sie eine komplexe
Anforderung in ein klar strukturiertes und mehrstufiges Leistungs-
oder Materialverzeichnis umsetzen.
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Folgen Sie dabei Ihrem bevorzugten Workflow: Sie kdnnen ein
Leistungsverzeichnis online Uber den myFutura LV-Editor erstellen,
ein bestehende Leistungsverzeichnis Uber unsere XML-, GAEB-
oder MS Excel-Schnittstelle einlesen oder Anfragen aus SAP R/3
Ubernehmen.

Quality first — So sichern Sie sich hochwertige Angebote
Qualitét ist das A und O einer langfristigen Lieferantenbeziehung.
Doch wie bildet man Qualitat in einem teilweise anonymisierten
Prozess ab? In myFutura ist der qualitative Aspekt eines Angebots
oder eines Lieferanten Bestandteil des gesamten Beschaffungs-
prozesses. Nur die Lieferanten, die vom Eink&ufer nach der
betreffenden eCl@ss oder LB-DIN klassifiziert wurden, erhalten
die Ausschreibung.

Das sogenannte Sealed Bid Verfahren wurde in Verbindung mit
unseren Kunden praxisnah entwickelt und dient einer getrennten
Beurteilung von technischsachlichem und kaufmannischem
Angebot. Die Angebote werden zundchst auf Basis einer qual-
itativen Prifung bewertet und erst in einem zweiten Schritt in
die Preisspiegelanalyse Uberfihrt. So stellen Sie sicher, dass
nur eingekauft wird, was Ihren qualitativen Anforderungen
entspricht.

Lieferantenbeziehungen modernisieren

Mit myFutura machen nicht nur Sie, sondern auch Ihre Liefer-
anten einen Schritt vorwarts. Das System erfordert weder eine
Anfangsinvestition noch die Installation einer Software von Ihren
Lieferanten. lhre Lieferanten brauchen nur Internetzugriff und
einen Ublichen Internetbrowser. Gleichzeitig schiitzt unsere
Sicherheitsarchitektur alle Informationen vor Zugriffen Dritter.

lhr Vorteil bei myFutura

= Erhéhung des Wettbewerbs innerhalb der bewahrten
Ausschreibungsvorgange

= Ausweitung des Bieterkreises bei Reduktion der Prozesskosten

= Signifikante Reduktion der Einkaufspreise z.B. durch
Online-Auktionen

= Erhdéhung der Transparenz und Effektivitat im gesamten
Ausschreibungsprozess, von der Bedarfsdefinition Uber die
Angebotsanalyse bis zur Vergabeentscheidung

= Signifikante Zeit- und Kosteneinsparungen in der
Nachverhandlungsphase

Futura Solutions GmbH | Kreuzberger Ring 68 | 65205 Wiesbaden
T +49 611 33460 300 | F +49 611 33460 599
info@futura-solutions.de | www.futura-solutions.de

Das myFutura Benachrichtigungsmanagement stellt sicher,
dass lhre Lieferanten per E-Mail jederzeit Uber alle Anfragen
und Anderungen auf dem Laufenden gehalten werden. Da die
Handhabung des Systems unkompliziert ist und kaum eine
Einarbeitung erfordert, konnen lhre Lieferanten schon bald Ihre
Bearbeitungszeiten durch den Einsatz von myFutura senken.

Neue Maglichkeiten der Verhandlungsfiihrung

In myFutura lasst sich eine Verhandlungsrunde mit minimaler
Vorlaufzeit und minimalem Aufwand fur alle Beteiligten innerhalb
kirzester Zeit durchfuhren. Die Erfahrung hat gezeigt, dass Sie
mit myFutura Auktionen im Vergleich zur klassischen Vorgehens-
weise signifikante Preisvorteile erzielen kénnen.

Mit myFutura Auktion kdnnen Sie sowohl Einkaufs- als auch
Verkaufsauktionen realisieren. Und dabei mussen Sie sich nichts
vorschreiben lassen: Weitreichende Konfigurationsmaoglichkeiten
erlauben lhnen, die Spielregeln und den Transparenzgrad einer
myFutura Auktion bis ins Detail auf die Anforderungen

lhres Projekts anzupassen.

eSourcing International

myFutura wird mittlerweile in vielen européischen Landern sowie
den USA eingesetzt. Das System ist in flnf Sprachen verfugbar,
und unser Support bietet lhnen und Ihren Lieferanten Unter-
stltzung in diesen Sprachen.

= Steigerung der Effektivitat im gesamten Ausschreibungsprozess

= Durchgangiger Workflow ohne Medienbruch

= Erhéhung des Wettbewerbs

= Ausweitung des Bieterkreises bei gleichzeitiger Senkung der
Prozesskosten

= Signifikante Kosteneinsparungen durch neue Mdéglichkeiten
der Verhandlungsfiihrung

= Erhdhte Datenqualitét und Revisionssicherheit

= Entlastung von Kommunikations- und Kontrollaufgaben
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